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			In a regime of free trade and economic intercourse, it would be of little consequence that iron lay on one side of a political frontier, and labor, coal, and blast furnaces on the other. But as it is, men have devised ways to impoverish themselves and one another; and prefer collective animosities to individual happiness.

			John Maynard Keynes (1920) 

			The Economic Consequences of Peace, p. 99

			 

			 

			(En un règim de lliure comerç i d’interrelacions econòmiques, és poc rellevant que el mineral de ferro sigui en una banda de la frontera política, i que el treball, el carbó i els forns siguin a l’altra. Tanmateix, els homes han inventat maneres d’empobrir-se a ells mateixos i als altres; i prefereixen les animositats col·lectives abans que el benestar individual.)
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			Escric aquestes ratlles en plena tempesta sobre la situació de les finances de la Generalitat. Una vegada més, el president del Govern ha hagut de desplaçar-se a Madrid per demanar àrnica. El calaix és buit i tot indica que la proclamada bondat del darrer pacte de finançament haurà estat un miratge. La història es repeteix després de força anys d’autonomia i tot fa evident que la causa del repetits desencisos no són els percentatges canviants de participació en els impostos estatals, sinó la fórmula en què reposen. 

			No és gens estrany que hi hagi un creixent corrent d’opinió que defensa un canvi profund de la filosofia que inspira el nostre finançament per sortir d’aquestes preocupants muntanyes russes. El mot concert comença a tenir força partidaris, i alguns partits polítics l’han inclòs en els seus programes electorals, encara que a vegades tímidament. Altres van més enllà. Són els convençuts que Espanya mai no acceptarà donar a Catalunya un tracte fiscal semblant al de Navarra o el País Basc. I no ho farà per raons polítiques, no només per mantenir el poder de ser l’amo de la tresoreria que implicaria el concert, sinó també perquè necessita els recursos que ingressa i no gasta a Catalunya. En conclusió, mantenen que el millor és optar per la independència, encara que sigui difícil assolir-la, perquè un cop aconseguida ja no caldria mantenir un constant estira-i-arronsa en les negociacions per determinar la contribució a l’Estat (coneguda com «cupo») que exigiria el concert. 

			Abans era un tabú; avui, però, la paraula independència ha començat a tenir presència en els mitjans de comunicació. I als qüestionaris sobre opinions polítiques apareix sovint una pregunta destinada a copsar l’opinió de la població sobre aquesta possibilitat. Hi ha espurnes que indiquen que el foc es pot estendre i donar lloc a una polèmica sobre la viabilitat de la proposta, no ja política sinó econòmica. Algun article periodístic ha gosat pronosticar un cataclisme per a la nostra riquesa si mai ens constituíssim en un estat independent, però ho ha fet sense aportar cap anàlisi mínimament rigorosa del procés que ens duria a aquesta trista situació. Es pot sospitar una intenció dels seus autors de mostrar un fantasma que estengui entre la població la convicció que independència és equivalent a penúria i ruïna.

			Es necessita coratge per emprendre una previsió fonamentada de les conseqüències d’una separació de Catalunya de l’Estat espanyol després de tants segles de formar-ne part. Primer perquè el tema és delicat i encara aixeca moltes suspicàcies. Hi ha qui opina que el millor és no esmentar la paraula per tal d’ofegar qualsevol conat de proselitisme. Però, a més a més, tècnicament resulta enormement complicat construir l’escenari que envoltaria l’activitat econòmica catalana en cas d’independència. Són moltes les variables entrelligades que el defineixen i les alternatives possibles. Cal molta finezza, com dirien els italians, per no cometre errades i saber explicitar clarament els supòsits en què assentar els números i les previsions.

			Modest Guinjoan i Xavier Cuadras Morató han tingut coratge. Però alhora palesen un domini dels estris que formen part del bagatge d’economistes. En tot moment mantenen l’objectivitat, evitant que les seves preferències personals sobre les relacions amb l’Estat espanyol influeixin sobre els seus càlculs. Les seves conclusions, que desmunten les visions catastrofistes que alguns articles periodístics han descrit, es desprenen d’una dissecció precisa de l’economia catalana i dels seus intercanvis comercials, i fiscals, esprement fins al límit les dades estadístiques disponibles. De manera intel·ligent apliquen les taules input-output per no limitar-se a avaluar els efectes directes que tindria sobre la nostra activitat econòmica un possible boicot als productes de consum catalans per part de la resta de l’Estat. I abans de parlar de boicot examinen l’abast del concepte a través d’exemples d’èpoques recents. 

			Han estat valents i han reobert un debat que el professor Trias Fargas ja fa anys que va encetar quan les estadístiques encara eren molt escadusseres. Però sobretot han fet un pas molt important perquè els ciutadans de Catalunya puguin debatre de manera racional i amb coneixement de causa, com ho exigeix una democràcia ben entesa, els dibuixos alternatius de les relaciones polítiques i econòmiques amb l’Estat espanyol. Totes les opinions són respectables, sempre que no deformin de manera intencionada el paisatge al qual cadascuna d’aquestes ens podria conduir. 

			 

			ANTONI SERRA I RAMONEDA

		

	


	
		
			Presentació

			 

			 

			 

			Quin futur volem els catalans per al nostre país? Volem continuar sent una regió d’Espanya o volem ser un estat europeu independent? Aquesta pregunta, que probablement tots ens hem fet alguna vegada, mai com ara no s’havia trobat tant en la primera línia del debat polític en l’àmbit popular. La qüestió de la independència de Catalunya és damunt la taula. La sentència del Tribunal Constitucional espanyol sobre l’Estatut de Catalunya aprovat en referèndum l’any 2006 ha estat rebuda de manera quasi unànime com el tancament d’una època que s’havia iniciat amb la restauració de la democràcia a l’Estat espanyol després de la mort de Franco. 

			Els catalans tenim dues, potser tres, alternatives. Primera, l’acceptació del marc constitucional vigent, amb la interpretació del tribunal esmentat de continuar sent una regió d’Espanya. Segona, la secessió i la constitució d’un estat català. I potser tres, insistir a promoure una reforma a l’interior de l’Estat espanyol que ens permeti ser considerats una nació en el marc d’un estat plurinacional i plurilingüe de caràcter federal. La primera opció és la de l’statu quo. Les altres dues implicarien una ruptura de més o menys abast de l’actual marc polític i institucional. En el marc d’una societat moderna i democràtica, aquest tipus de decisions només poden correspondre als mateixos catalans. La tasca dels seus representants polítics consistirà a liderar i gestionar de la millor manera possible el procés de dur a terme allò que els ciutadans triïn. I que sigui a fi de bé. Sobre això nosaltres no hi tenim gaire cosa a dir. Que es respecti la voluntat del poble i que hi hagi sort.

			La decisió per part catalana de separar-se d’Espanya i constituir un estat propi seria un projecte de dimensions colossals per als que l’haurien de gestionar i per al conjunt de la societat. Un cop decidit democràticament l’inici del camí cap a la independència de Catalunya, s’obririen una multitud d’interrogants. Seria un procés pacífic i negociat amb Espanya? Quin seria l’estatus que tindria Catalunya al si de la Unió Europea? En seria un membre de ple dret des del primer dia que fos un estat o hauria de negociar l’entrada partint de zero i, potser, amb l’oposició del govern espanyol? Continuarien el Barça i l’Espanyol jugant a la lliga espanyola de futbol? Quina seria la reacció social a Espanya davant del fet que un territori triés la secessió? Inevitablement, no hi ha respostes precises per a gairebé cap d’aquestes preguntes.

			L’existència d’incerteses no afavoreix un debat serè i rigorós sobre la conveniència o la inconveniència de la independència. Precisament ha estat això el que ens ha esperonat a escriure aquest llibre, l’esperança d’aportar una mica de llum a un dels temes que més preocupen els empresaris i els treballadors catalans quan es parla de la independència: si els espanyols són, després dels mateixos catalans, els nostres principals clients, té sentit plantejar-se un procés de secessió que podria malmetre aquesta relació comercial? L’amenaça del boicot comercial als productes i les empreses catalanes ha estat esgrimida habitualment pels que des d’Espanya s’oposen a la possibilitat que Catalunya pugui decidir lliurement el seu futur. És una amenaça que el 2005, en plena discussió de l’Estatut al Parlament de Catalunya, va planar sobre les empreses catalanes, tot i que sembla que amb efectes globalment reduïts.

			Els autors d’aquest llibre ens hem pres seriosament les dues coses que hem apuntat fins aquí: la possibilitat que Catalunya es declari independent i que això tingui conseqüències negatives sobre les vendes de les empreses catalanes al mercat espanyol. Quin impacte podria tenir aquest fet sobre l’economia catalana i les seves empreses? 

			El nostre punt de partida és l’avaluació de les relacions comercials de Catalunya amb Espanya i la seva evolució recent. Constatem que, en menys de vint anys, Catalunya ha reduït la seva dependència del mercat espanyol de manera considerable gràcies al creixement de les exportacions a la resta del món, especialment a Europa. Malgrat tot, Espanya continua sent el principal mercat exterior de les nostres empreses. De manera breu també fem referència al dèficit fiscal de l’economia catalana. La seva supressió i la disponibilitat de tots els recursos que es generen a Catalunya són el «dividend» de la independència que branden els seus partidaris.

			La segona part del llibre pretén informar el lector del coneixement que hi ha actualment sobre els boicots comercials. Expliquem de forma breu i amb ànim divulgatiu què és un boicot, per què es produeix, qui en són els promotors i els participants i com els estudiosos del màrqueting han esmerçat temps i recursos a intentar conèixer com es desenvolupen i quin impacte tenen els boicots. També fem referència a alguns boicots significatius que han tingut lloc pel món i a l’episodi del boicot del cava de l’any 2005.

			Amb això arribem al moll de l’os. A la tercera part del llibre ens preguntem què passaria en el cas que, arribada la independència de Catalunya, alguns sectors del mercat espanyol orquestressin un boicot als productes i empreses catalans. Tot i estar escrit amb el to més divulgatiu que hem sabut trobar, el nostre és un exercici d’economia aplicada que pretén ser rigorós. La part central del nostre argument consisteix en la simulació dels efectes que tindria sobre el PIB de l’economia catalana un boicot comercial que comportés la reducció de les vendes de les empreses catalanes al mercat espanyol, tot considerant que Catalunya, al seu torn, adopta la mateixa actitud respecte a les empreses i productes espanyols. La simulació ens permet fer diferents conjectures respecte de l’impacte del boicot sobre les vendes i quantificar-ne els consegüents efectes sobre l’activitat econòmica a Catalunya. Per posar un exemple, una reducció del 40% de les vendes de béns de consum i del 20% de les vendes a empreses comportaria, mentre durés, una reducció del PIB de l’economia catalana que xifrem al voltant del 4%. La metodologia i les fonts d’informació que fem servir ens permeten detallar aquests resultats pels diferents sectors de l’economia catalana, que, lògicament, es veurien afectats de manera molt diferent si es produís un boicot d’acord amb els diferents paràmetres d’exposició. La resta de la tercera part del llibre és més especulativa i la dediquem sobretot a reflexionar sobre les conseqüències que tindria la independència i el boicot per a les empreses i les accions que aquestes i les administracions poden dur a terme per minorar-ne els efectes.

			Per acabar, els autors fem algunes reflexions sobre dues de les qüestions centrals del llibre. En primer lloc, ens preguntem quin podria ser l’impacte comercial d’una frontera politicoadministrativa en plena globalització. Un món cada cop més integrat econòmicament tendeix a convertir les fronteres en poc menys que irrellevàncies des del punt de vista del comerç. Hom es pot arribar a preguntar si l’anàlisi convencional del problema d’avaluar les conseqüències comercials negatives d’un procés de secessió és l’adequat a mitjà termini. En segon lloc, no podem evitar fer algunes consideracions al voltant del balanç final que tindria per a l’economia catalana un procés de secessió, avaluant conjuntament, d’una banda, els beneficis derivats de l’eliminació del dèficit fiscal, i de l’altra, els costos derivats de la reducció de les vendes al mercat espanyol deguda a un boicot. La conclusió d’aquest exercici és que la independència de Catalunya acabaria representant un increment net dels recursos a disposició de l’economia catalana i, per tant, augmentaria els nivells de benestar dels ciutadans.

			Aquest llibre tracta d’un tema polític com és la declaració de la independència de Catalunya i el seu impacte sobre l’economia. Som conscients de l’enorme complexitat del debat a l’entorn d’aquesta qüestió. Malgrat que hi ha moltes variables rellevants que no hem inclòs a la nostra anàlisi, estem convençuts que l’enfocament que hem donat a l’exercici ens permet fer una contribució significativa a la discussió. Un dels avantatges principals del nostre treball és que, a partir d’una sèrie de supòsits clars i transparents, presentem una resposta concreta a una pregunta que molta gent es planteja: quin seria l’impacte econòmic d’una declaració d’independència? Per descomptat que el nostre treball no és la darrera paraula en aquest debat. Per començar, el futur polític del país és un assumpte que ha de ser valorat sobretot en termes polítics. Tanmateix, tampoc no seria racional defugir les implicacions econòmiques dels diferents projectes de futur que el país té davant seu. La nostra intenció en escriure aquest llibre ha estat simplement fornir el lector d’arguments que l’ajudin a enriquir el seu coneixement sobre aquesta matèria i elements de judici que li permetin seguir el debat polític anant més enllà de l’inevitable component passional que suscita un tema d’aquesta naturalesa.

			El llibre no hauria estat possible sense les opinions expressades per empresaris catalans, als quals agraïm el temps que ens han dedicat i la seva visió pràctica d’un escenari teòric com el de la hipotètica independència. També agraïm les aportacions a l’enfocament del problema d’en Joan Canadell, els comentaris d’en Ramon Aymerich i dels catedràtics d’universitat Germà Bel (UB), Guillem López Casasnovas (UPF), Andreu Mas-Colell (UPF) i Jordi Pons i Novell (UB). La Marisa Villar ha demostrat que és un suport tècnic de gran valor en la recollida d’informació estadística i, sobretot, en la realització dels nombrosos càlculs i múltiples revisions dels exercicis amb les taules input-output. Cap dels errors que pugui contenir aquest llibre són assignables a ningú més que els seus autors. Les nostres dones, la Carme i la Montse, també han demostrat una paciència digna d’elogi i sempre els ho agrairem. Finalment, agraïm a l’Editorial Pòrtic el fet de creure des del primer moment en l’encert d’un llibre sobre el tema que tractem i que confiem que es traspassi a l’amable lector en la lectura que segueix.

		

	


	
		
			
PRIMERA PART 


Introducció

		

	


	
		
			1 

Com hem arribat a on som?

			 

			 

			 

			Catalunya va recuperar part del seu autogovern el 1977 després que, un cop mort Franco, el catalanisme s’expressés amb força en els àmbits social i polític. Aquell any fou reinstaurada la Generalitat, de la qual va ser el primer president Josep Tarradellas, que ja exercia el càrrec a l’exili. Posteriorment, després que la Constitució espanyola fos aprovada en referèndum el 1978 i reconegués que les nacionalitats i regions espanyoles tenien dret a l’autonomia, Catalunya va aprovar també en referèndum el seu Estatut d’Autonomia el 1979. L’any següent es van celebrar eleccions al Parlament de Catalunya i les va guanyar la coalició Convergència i Unió (CiU). El líder de la coalició, Jordi Pujol, va esdevenir el nou president de la Generalitat i la coalició va governar Catalunya durant vint-i-tres anys, després de guanyar cinc conteses electorals. En aquesta etapa es van aconseguir alguns traspassos competencials previstos a l’Estatut sobre la base d’una tàctica que s’ha anomenat de «peix al cove», consistent a aprofitar les posicions negociadores avantatjoses davant el govern central d’acord amb els resultats de les diverses eleccions legislatives espanyoles. Aquesta tàctica, situada en el context històric d’un procés autonòmic que estava fent els seus primers passos, va semblar la més adequada en aquell moment. Poc soroll i no tensar la corda, en un procés de construcció de l’autogovern del qual no es coneixia amb precisió el possible recorregut.

			Quan es va recuperar l’autogovern, l’economia catalana continuava sent, com havia estat tradicionalment, capdavantera a l’Estat espanyol, especialment pel que fa al sector industrial. Catalunya disposava d’un teixit productiu diversificat, orientat fonamentalment cap al mercat espanyol, format sobretot per petites i mitjanes empreses i amb projectes de notable transcendència industrial ja consolidats, com per exemple la refineria de petroli al Camp de Tarragona (1974), que amb els anys va donar lloc al primer complex químic de l’Estat. Un altre motor de l’economia catalana, l’automobilística Seat, havia anat fent la viu-viu després de la sortida de Fiat el 1980. Finalment, Volkswagen, el gegant europeu del sector, se la va quedar el 1986 i li va donar certa garantia de continuïtat. La segona empresa industrial més gran de Catalunya, Motor Ibérica, també del sector de l’automoció, havia rebut uns anys abans, el 1979, l’entrada de la japonesa Nissan. Les preses de posicions de grans empreses estrangeres en aquests sectors i en d’altres de l’economia catalana es fonamentaven en quatre aspectes molt rellevants: 1) l’existència d’un mercat relativament gran, l’espanyol, amb perspectives de creixement a mitjà i llarg terminis; 2) l’atractiu d’uns costos, sobretot laborals, més baixos que a la resta d’Europa; 3) un entorn industrial ric, que havia propiciat l’existència de cultura empresarial, la facilitat per trobar proveïdors, la formalitat en els negocis, etc., i 4) la proximitat als mercats del sud d’Europa i unes infraestructures de comunicació avançades respecte a la resta d’Espanya, que anaven des de l’autopista que connectava amb França fins a ports marítims de gran capacitat.

			En aquesta època l’economia catalana tenia en l’horitzó un esdeveniment de transcendència cabdal: l’entrada d’Espanya a la Comunitat Econòmica Europea. Aquesta fita es va aconseguir, finalment, el 1986 i va comportar l’eliminació completa d’aranzels enfront d’uns socis que eren potències industrials i tecnològiques d’àmbit mundial com ara Alemanya, França o Itàlia. La integració va suposar un gran repte per al sistema productiu, però alhora també una gran oportunitat. El repte consistia a respondre al fet de tenir competidors de primera línia dins de casa sense la possibilitat de demanar protecció a l’Estat com s’havia fet històricament. El procés va comportar en pocs anys el tancament de moltes empreses que no estaven preparades, la desaparició de sectors sencers, com ara el de motos, i l’agreujament de la situació de sectors que ja feia anys que patien, com ara el tèxtil. En aquest context, la Generalitat, amb pocs recursos i poques competències per afrontar les demandes de suport d’un sector industrial tan gran com el català, poca cosa va poder fer. Tal com estaven les coses, es va fer molt evident la necessitat de reaccionar, fer-se competitiu a escala internacional i trobar nous nínxols de mercat, tot per no desaparèixer.

			Va ser precisament l’entrada a la Comunitat Econòmica Europea el que va fer interessant Catalunya per a les empreses multinacionals que volien tenir bases productives a Europa en un país que tingués costos baixos i un entorn industrial propici. Catalunya complia bé les dues condicions, de manera que moltes empreses japoneses líders en els seus sectors s’hi van instal·lar en aquella època (Sharp, Sony, Kao...). A manca de diners, la Generalitat va fet tot el possible per fer atractiva la inversió a Catalunya, mitjançant intangibles i actuacions sobre el sòl per facilitar les implantacions. 

			A mesura que avançaven els anys noranta, la globalització econòmica avançava també d’una manera imparable. Així ha continuat a la primera dècada del segle xxi i, de fet, el procés encara no ha acabat. El seu impacte sobre el teixit productiu, amb tancaments d’empreses i deslocalització de l’activitat transformadora, ha estat inevitable i ha produït canvis notables en l’ocupació. Precisament les empreses multinacionals que en el seu moment van arribar a Catalunya han estat de les més actives (la competència obliga) a cercar nous llocs on produir de manera més competitiva. De vegades l’estratègia és deixar de produir, que ho faci un altre per tu, tot mirant cap a l’est d’Europa, que s’ha anat integrant a la Unió Europea, o cap a l’Extrem Orient, on de mica en mica ha anat naixent un gegant industrial, la Xina, capaç de fer de tot... i moltíssim més barat. I al seu costat, molts altres països més petits que ja fa anys que produeixen per al Japó, els Estats Units i Europa. 

			En un context com aquest, entre Comunitat Econòmica Europea i globalització, les empreses catalanes es van veure obligades a ser més competitives i sortir molt més als mercats exteriors. Un entorn competitiu global tan complicat oferia un canvi de perspectiva de la posició que ocupaven les empreses i del que calia fer de cara al futur si es volia sobreviure: el mercat no era ni Catalunya ni Espanya, sinó que ara el mercat a considerar ja era el món, un mercat enorme, tota una oportunitat. Però tornem un moment al que s’estava coent en l’esfera del catalanisme. 

			Els darrers anys de govern de CiU va créixer amb força un altre partit de perfil catalanista, Esquerra Republicana de Catalunya (ERC), que plantejava en el seu programa polític la independència de Catalunya. Aquest partit, que va treure la seva xifra rècord de diputats el 2003 (concretament, 23), va ser clau perquè el govern de la Generalitat canviés de mans i passés a una coalició formada per tres partits, el Partit dels Socialistes de Catalunya (PSC), ERC i Iniciativa per Catalunya Verds (ICV), presidida per Pasqual Maragall. La mateixa coalició va continuar governant Catalunya també després de les eleccions de 2006, aquest cop sota la presidència de José Montilla.

			En el moment de les eleccions al Parlament de 2003, quan es produeix el relleu del govern de CiU, a Catalunya ja feia alguns anys que prenia cos el debat polític al voltant del problema del dèficit fiscal. Els partits catalanistes n’eren conscients, i reconeguts experts com ara Antoni Castells, catedràtic i després conseller d’Economia, o Guillem López Casasnovas, també catedràtic i després conseller del Banc d’Espanya, l’havien estudiat i quantificat. També ho van fer un grup d’experts sota l’impuls de la mateixa Generalitat. La demanda política que el mateix govern central quantifiqués les balances fiscals de les diferents comunitats autònomes va topar amb negatives al començament, alhora que alguns mitjans de comunicació titllaven aquesta demanda d’«expressió d’insolidaritat». Després de molts estira-i-arronses finalment va ser el ministre Pedro Solbes qui es va avenir a fer el càlcul, que es va publicar el 2008 i va confirmar l’existència d’un dèficit fiscal a Catalunya d’un ordre de magnitud semblant al que havien calculat els experts. Arran de tots aquests fets, el dèficit va passar a ser un tema molt difós i conegut socialment. Fins i tot en els àmbits empresarials catalans, com ara les cambres de comerç o les patronals, va provocar pronunciaments més aviat centrats en les mancances en matèria d’inversions en infraestructures. Però també els empresaris prenien bona nota de la importància i de la permanència del dèficit, un concepte econòmic que tots plegats entenien molt bé, per bé que pertangués a una esfera, la política, en què poca cosa podien fer.

			També en l’àmbit polític es va posar damunt la taula la necessitat d’elaborar un nou estatut que superés en autogovern el vigent en aquell moment, el de 1979. El recorregut d’aquest estatut des del 30 de setembre de 2005, dia en què es va aprovar al Parlament de Catalunya, fins a la data actual és prou conegut: revisions i rebaixes diverses, negociacions bilaterals de líders polítics amb el president espanyol, retallada abans de la seva votació al Congrés de Diputats, aprovació al Congrés, aprovació en referèndum, recursos contra el text estatutari i, finalment, una polèmica sentència del Tribunal Constitucional (TC) el juny de 2010, que va representar una important rectificació del text aprovat pels catalans. 

			La gestació del nou estatut no només va ser llarga i accidentada, sinó que va generar des de bon començament el rebuig d’alguns col·lectius a la resta de l’Estat, atiats per alguns mitjans de comunicació de la capital. Aquest rebuig va arribar a afectar algunes empreses del sector financer que van haver de mirar d’aturar crides al boicot amb accions compensatòries i moltes relacions públiques. No obstant això, la incidència més destacada fou la que va seguir unes declaracions de Josep-Lluís Carod-Rovira sobre si calia donar suport a la candidatura de Madrid als Jocs Olímpics de 2012, davant les maniobres del govern espanyol per impedir que Catalunya fos reconeguda com a selecció nacional en l’esport de l’hoquei sobre patins. Els mitjans de comunicació es van fer ressò d’aquestes declaracions i la cosa va acabar amb una crida al boicot comercial que va afectar de manera molt singular els productors de cava, un producte que tenia la particularitat que s’assimilava a Catalunya pel fet que, majoritàriament, es produeix a casa nostra. El boicot, per tant, treu el cap, a manera d’avís. I en bona part també va ser el causant que les dues persones que signen aquest llibre decidíssim estudiar les conseqüències que podia tenir un boicot comercial d’aquesta naturalesa per a l’economia catalana.

			Tot això s’esdevingué en un entorn d’una gran bonança econòmica general, amb taxes de creixement anual del PIB entre el 3 i el 4% al llarg dels primers anys del nou segle, gràcies en gran part a un impuls completament insòlit de la construcció. A finals de 2007 la festa es va acabar i Catalunya, com pràcticament tot Occident, va entrar de ple en una crisi econòmica profunda de la qual el detonant internacional va ser financer i l’explosiu local va ser immobiliari. La crisi ha comportat la destrucció de centenars de milers de llocs de treball i de milers d’empreses i ha desembocat en la pitjor recessió que el món ha vist des del final de la Segona Guerra Mundial.

			Tornem per uns moments a la política, però ara relacionada ja amb l’empresa. La resposta en contra de la sentència del TC, impulsada per la societat civil i recolzada després pels partits polítics, va mobilitzar el 10 de juliol de 2010 una de les més grans manifestacions mai fetes a Catalunya. La manifestació va ser l’expressió d’un sentiment de frustració dels catalans davant d’una sentència que rectificava parts de l’estatut aprovat pel poble en referèndum. La sentència del TC potser deixava satisfets els grans partits polítics espanyols, però deixava un regust amarg a Catalunya. La resposta de la societat catalana va constituir un pas més en la reivindicació de nivells d’autogovern superiors i arribava quan diferents enquestes publicades per mitjans de comunicació i instituts d’opinió confirmaven el que feia anys que s’estava detectant: el creixement del suport social a la independència de Catalunya. La celebració de consultes populars a centenars de municipis a partir de setembre de 2009 i al llarg de 2010 sobre la creació d’un estat propi en el marc de la UE era una altra expressió d’un moviment social favorable en el mateix sentit. En aquest context, el novembre de 2010 se celebren les eleccions al Parlament de Catalunya que signifiquen la tornada al govern de la Generalitat de la coalició electoral de CiU, amb Artur Mas com a president, i confirmen la davallada electoral dels partits que formaven el govern des de 2003.

			En contraposició a la tendència indicada, a la primera dècada d’aquest segle el nacionalisme espanyol (probablement el terme més adequat seria espanyolisme, per coherència amb el terme catalanisme) continua present en el panorama polític català. N’és una expressió el sorgiment del partit Ciutadans, que aconsegueix tres diputats en les eleccions de 2006 i a les de 2010, amb postulats contraris a la immersió lingüística com a argument principal del seu programa electoral. Els relativament bon resultats aconseguits a les eleccions de 2010 pel Partit Popular (PP) podrien ser la corroboració d’aquesta tendència. El contrast provocat per l’existència de dos nacionalismes, el català i l’espanyol, és cada vegada més clar a la societat catalana i constitueix una tendència que sembla que s’anirà accentuant en el futur.

			Política i empresa poden ser estranys i curiosos companys de viatge. Si unes declaracions d’un determinat càrrec electe van aixecar una polseguera notable i van provocar una campanya de boicot al cava català, què podria passar en el cas que Catalunya iniciés un procés democràtic de secessió d’Espanya que portés a la constitució d’un estat propi? Probablement, pocs empresaris catalans havien pensat mai en aquesta possibilitat de forma seriosa. La societat catalana ha posat sobre la taula l’eventualitat de la independència. Aquesta possibilitat, plantejada a persones amb responsabilitats en l’àmbit de l’empresa, acostumava a agafar fins fa poc temps una mica per sorpresa. No obstant això, les coses han anat canviant fins al punt que, per a molts d’ells, aquesta possibilitat ha passat a ocupar un espai, segurament petit, però un espai, obligats per l’entorn. No cal dir que, tret d’algunes excepcions, els empresaris no impulsarien mai un procés d’aquest tipus per dos motius. Primer, perquè no els pertoca aquesta funció en la societat i, segon, perquè fins i tot si els pertoqués s’ho pensarien dues vegades, atès que comportaria un canvi en l’entorn en què operen les seves empreses. Ja se sap que els empresaris, de canvis en l’entorn, en volen els mínims, llevat que siguin per millorar els negocis, cosa que s’hauria de demostrar.

			Quan es planteja aquest tema, el col·lectiu empresarial posa damunt la taula tres preguntes que es corresponen amb tres inquietuds sobre el «què passaria en el cas que...?»: 

			 

			•  Com s’arribaria a la hipotètica independència? Seria un procés pacífic o comportaria una gran inestabilitat política i social? 

			•  Quin encaix internacional tindria l’economia catalana? 

			•  Quina reacció comercial tindria la societat espanyola? El mercat espanyol és el principal client exterior de Catalunya i, en conseqüència, la possibilitat que es desencadenés un boicot comercial és una preocupació raonable de molts empresaris.

			 

			Vegem de manera breu els dos primers punts, que, tot i no ser l’objecte directe d’aquest llibre, caldrà tractar encara que només sigui per deixar establerts els supòsits amb els quals treballarem. La tercera inquietud, de naturalesa essencialment econòmica, és la que vam decidir estudiar i que ha cristal·litzat en el llibre que el lector té a les mans.

			 

			 

			El procés independentista

			 

			Es fa molt difícil preveure què passaria exactament a partir del moment que el poble català decidís de forma democràtica engegar un procés de separació d’Espanya. Una decisió d’aquest tipus comportaria multitud de conseqüències jurídiques i polítiques que els autors d’aquest llibre no podem entrar a analitzar en detall. Juristes i historiadors segur que poden precisar millor que nosaltres com s’han dut a terme processos similars anteriors que, inevitablement, actuarien com a referents. Sense anar més lluny, a Europa els exemples de processos independentistes a les darreres dues dècades són múltiples (Mapa 1). La majoria corresponen a la desfeta de l’antiga Unió Soviètica i la fragmentació de l’antiga Iugoslàvia. També hi ha el cas que probablement ens podria servir més de referència, el procés de separació de Txèquia i Eslovàquia.

			Els empresaris, directius i treballadors de les empreses són conscients que el seu àmbit d’actuació és la seva pròpia organització i la relació que mantenen amb altres organitzacions i/o amb els consumidors, totes elles en l’esfera mercantil i en cap cas en l’esfera política. És més, en una societat com la catalana, de principis i arrels profundament democràtics, cal pensar que la gran majoria d’ells respectarien, com no pot ser d’altra manera, un hipotètic pas cap a la independència si aquesta fos la voluntat del poble expressada democràticament.

			 

			 

			A l’efecte d’allò que és objecte de l’interès del nostre treball, un boicot de naturalesa comercial i les seves conseqüències econòmiques, suposarem que el procés a través del qual s’arribaria a la independència no distorsionaria de manera substancial la resta de les activitats empresarials. Som perfectament conscients que això representa una simplificació que pot semblar excessiva, però una anàlisi més precisa de la secessió i les seves derivacions està completament fora de l’abast de les pretensions d’aquest llibre. Els nostres supòsits de treball concrets són els següents: 

			 

			•  Que el procés seria pacífic i sense violència. El principal argument sobre el qual recolza aquest supòsit és que l’obertura d’un procés conflictiu seria un focus d’inestabilitat dins la UE i els mateixos països europeus serien els primers interessats a conduir la situació cap a una solució política negociada.

			•  Que els traspassos entre els dos estats de drets i obligacions de tot ordre (deute públic, seguretat social, etc.) serien equànimes i es farien de manera que es minimitzessin les incerteses generades en els col·lectius empresarials. 

			•  Que tampoc no hi hauria canvis radicals en el marc legal (dret mercantil, normativa laboral, etc.) en el qual operen les empreses. 

			•  Que el sistema financer operaria com el de qualsevol país, amb una autoritat monetària que en garantiria el funcionament correcte. 

			•  Que el sistema fiscal operaria a través d’un ordenament semblant a l’actual, amb instruments similars de recaptació i control. 

			 

			En definitiva, l’entorn general (normatiu, financer, etc.) en el qual les empreses i els professionals desenvolupen la seva activitat seria de normalitat.

			 

			
				MAPA 1. Nous estats d’Europa
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			Quin encaix econòmic i polític internacional tindria l’economia catalana?

			 

			El segon supòsit de treball que fem els autors és que una hipotètica Catalunya independent seria membre de ple dret de la Unió Europea (UE). No sabem com s’aconseguiria una cosa així, tot i que és clar que només seria possible mitjançant un acord polític, negociat per endavant al més alt nivell europeu. De nou, aquest no és el tema del nostre treball i no podem tractar-lo amb detall, de manera que ens limitarem a especificar que, a l’efecte del nostre estudi, suposem que l’economia catalana està integrada amb tots els ets i uts a la UE.[1]

			El supòsit de pertinença de ple dret a la UE és fonamental des de la perspectiva empresarial. A la UE les empreses operen en el marc d’un gran espai econòmic, amb lliure circulació de béns i de factors productius. Així, no hi hauria lloc per a aranzels en cap sentit, ni cap obstacle a la contractació de persones dintre la Unió i es podria accedir als programes europeus de suport a la innovació i participar en la contractació pública en criteris d’igualtat, per exemple. En definitiva, es tindrien exactament els drets i els deures que comporta la pertinença a la UE als països membres i els seus ciutadans i empreses. 

			Un dels aspectes operatius més importants d’un sistema productiu és la moneda. En aquest punt és necessari que ens hi entretinguem una mica perquè és el sistema nerviós central de totes les transaccions comercials: les compres i les vendes de les empreses, la contractació de crèdits, el pagament de nòmines, etc. Com que en la hipòtesi d’independència hem suposat que Catalunya seria un estat de ple dret de la UE i que estaria dintre la UME, el sistema monetari en què operarien les empreses catalanes seria substancialment semblant a l’actual. La moneda continuaria essent l’euro i la política monetària seguiria essent responsabilitat exclusiva del Banc Central Europeu (BCE). Encara que no afectarien directament les empreses, cal deixar constància que es produirien dos canvis, un de gran i un altre de petit:

			 

			•  El gran: En l’àmbit institucional, es crearia el banc central de Catalunya (ens hi referirem com a BCat en endavant), que esdevindria part del Sistema Europeu de Bancs Centrals (que inclou els bancs centrals de tots els països de la UE) i de l’Eurosistema (que inclou els bancs centrals de tots els països que formen part de la zona euro més el Banc Central Europeu o BCE). El governador del BCat participaria a les reunions del Consell de Govern del BCE. Evidentment, el BCat tindria també les funcions de regulació i supervisió del sistema financer que atorguen les legislacions europea i, en aquest cas, catalana. El BCat seria considerat el titular de la part proporcional (segons el PIB i la població, tal com indica la legislació europea) del capital del BCE subscrit en el seu moment pel Banco de España. 

			•  El petit, per bé que simbòlicament podria ser gran: es procediria a encunyar moneda (l’euro) amb les il·lustracions que les autoritats catalanes consideressin més adients per representar el país.

			 

			Si per alguna raó Catalunya no s’integrés a la zona euro des del primer moment, les coses no haurien de ser gaire més complicades pel que fa al sistema monetari. Una opció pràctica seria que Catalunya decidís de manera unilateral mantenir l’euro com a moneda de referència des del primer dia, renunciant a crear una moneda pròpia. No cal pensar-hi gaire estona per concloure que cap govern democràtic mínimament assenyat gosaria posar en marxa una mesura tan clarament destinada al fracàs com la creació d’una nova moneda, que circularia només a Catalunya, per substituir una moneda d’acceptació general a tot Europa, com l’euro.[2]

			Al llarg de la història hi ha hagut moltes experiències de països que han decidit substituir completament la seva moneda per la d’un altre país. Com que aquesta altra moneda normalment era el dòlar dels Estats Units, aquest procés es coneix amb el nom de dolarització (euroïtzació seria el neologisme aplicable a l’euro). A tall d’exemple, són països dolaritzats Equador (des de l’any 2000) o El Salvador (2001), mentre que Montenegro i Kosovo empraven el marc alemany des de 1999 i a partir de 2002 utilitzen l’euro com a moneda. El cas català seria diferent del d’aquests països per una raó fonamental: l’adopció de l’euro com a moneda no suposaria cap substitució de facto, atès que ja és la moneda que es fa servir actualment.

			 

			 

			Quina seria la reacció en l’àmbit comercial de la societat i l’Estat espanyols?

			 

			La tercera preocupació que manifesten els empresaris davant d’una hipotètica independència és la reacció comercial que hi podria haver de la societat espanyola. Hi hauria un boicot a Catalunya i als productes i serveis catalans? Quines conseqüències se’n podrien esperar? Específicament, ens preguntem quin abast podria tenir un boicot comercial als productes catalans, quina repercussió podria tenir sobre les empreses catalanes i l’economia en conjunt. Alhora ens preguntem quin tipus d’estratègies es podrien posar en marxa per tal d’atenuar la incidència del boicot. Aquest és l’objecte del llibre. El nostre treball no es planteja ni quan, ni com s’esdevindria, ni la durada que podria tenir un procés de secessió. Aquests aspectes pertanyen per complet a l’esfera política. Els autors centrem la nostra atenció en els mercats, els seus actors i les seves possibles reaccions davant la secessió. Els actors polítics i socials formen part de la nostra anàlisi només en la mesura que poden tenir incidència en el desenvolupament dels boicots.
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